LES CREANCIERS ET LA PERENNITE DE L’ENTREPRISE
(ARTICLE 1)

Mots clés: affacturage, assignation en paiement, assignation en référé-provision,
assurance-crédit, capital-risque, capital-investissement, créancier chirographaire, créancier
privilégié, crédit-bail, crowdfunding, défaisance, droitdes entreprises en difficulté, droitde
gage général, droitde préférence, droitde suite, empruntobligataire, faillite, financement
participatif, injonction de payer, leasing, s (ireté personnelle, s reté réelle.

La pérennité de I'entreprise dépend en partie de I'attitude des
créanciers qui, en réponse a ses besoins de financement,
peuvent choisir de lui apporter ou non leur soutien. Or, la
décisiondes préteurs d’accorder ou de refuser un prét a une
entreprise dépend principalement du niveau de protection qui
leur est offert face au risque d’insolvabilité du débiteur.
Lorsqu’une entreprise connait des difficultés qui risquent de
compromettre sa survie, les créanciers doivent pouvoir étre suars
de recouvrer leur créance sans subir de préjudice qui puisse
occasionner pour eux une perte financiére.

Le transporteur de colis Mory Ducros, FagorBrandt, ex-fleuron de I’électroménager, les
abattoirs Gad, le chimiste Kem One, Virgin Megastore, chaine de distribution de biens
culturels, le voyagiste Fram..., autantd’entreprises implantées en France, qui se sont
retrouvées, ces derniéres années, en situation de « faillite » | Et, tandis que la presse se
faisaitl’écho des difficultés que rencontraientces grands groupes, compte tenu de leur
poids dans I'’économie, elle passaitsous silence les nombreuxdép6ts de bilan qui, dans le
meéme temps, touchaient plus particulierementles TPE, les ETI mais aussi quelques PME
de taille modeste, toutes fortementexposées, etdonc plus vulnérables, aux aléas de la
conjoncture économique. Pour autant, méme si ces entreprises, inconnues du grand public,
n’'ont fait alors I'objet d’aucune médiatisation, il n’en demeure pas moins que leur
importance dans le tissu économique frangais estincontestable au regard de leur nombre,
de la partqu’elles occupentdans 'emploi etdans la création de valeurajoutée !

Selon les chiffres publiés par le cabinet d’études Altarés, la France a enregistré, au
quatrieme trimestre 2015, une augmentation des défaillances d’entreprises. Entre
septembre etdécembre 2015, 15 914 dirigeants d’entreprises se sont déclarés en faillite
soit1,6 % de plus qu’'un an plus t6t. Dans le méme temps, les liquidations judiciaires ont
augmenté de 2,5 % etles redressements judiciaires de 0,9 %. Surl’ensemble de 2015, le
nombre de déclarations de cessation des paiements s’estélevé a 63 081 contre 62 586 en
2014, soitune progression de 0,8 %.

Il ressort, de ce triste constat, que les entreprises, quels que soientleurtaille,leurage, leur
secteur d’activité, leur(s) métier(s) ou bien encore leur forme juridique, ne sontjamais
assurées,durantleurparcours,d’étre a I'abrid’une crise qui, si elle survenait, pourrait
menacer gravementleur pérennité.



Selon I'Insee, I'entreprise se définitcomme étant « la plus petite combinaison d’unités
Iégales qui constitue une unité organisationnelle de production de biens etde services
jouissant d’une certaine autonomie de décision notamment pour l'affectation de ses
ressources courantes ». Pourexister juridiquement, 'entreprise doit se doter d’un statut
juridique, les formes juridiques les plus répandues étant les structures individuelles
(entreprises individuelles, micro-entreprises, EIRL) particulierement adaptées aux
professionslibérales, auxartisans, auxcommergants etauxagriculteurs, les sociétés de
personnes (Société civile, SNC, SCS, EURL), les sociétés par actions (SA, SAS, SASU,
SCA) et la SARL qui se différencie des autres sociétés par son caractere hybride,
regroupanta la fois les caractéristiques d’une société de personnes et celles d’une société
de capitaux.

L’entreprise a une finalité sociale/sociétale (RSE) qui luiimpose d’intégrer, dans ses
activités, des préoccupations d’ordre social, sanitaire et environnemental mais, en tant
qgu’organisation a butlucratif, elle a,avanttout, une finalité économique qui consiste a
réaliser des profits afin d’assurersa pérennité.

La pérennité estle caractére de ce qui dure toujours ou,du moins, trés longtemps. L’Insee
arecensé les facteurs déterminants de la pérennité de I'entreprise :

» Le statutjuridique : les sociétés réalisentplus de profits et sont, par conséquent, plus
durablement profitables que les entreprises individuelles.

» Le secteurdactivité :les sociétés appartenanta certains secteurs,comme parexemple,
celuidu transport, semblent plus solides que celles appartenantau secteur du commerce
ou I'on enregistre, chaque année, un nombre plus importantde défaillances.

» Le profil du créateur : I'expérience professionnelle, le niveaude dipléme et la situation
professionnelle de I'entrepreneur, au momentde la création, jouentun grand réle et ce,
dans tous les secteurs d'activités.

» Le montant de l'investissement initial : plus le créateur investit une grosse somme
d’argentau démarrage, plus les chances de survie de I'entreprise sontim portantes.

Longtemps, les difficultés de I'entreprise ont été considérées comme ayant pour source une
malhonnéteté du commergantet, c’estpourquoi, le droitde la faillite des commercants était
marqué parune volonté d’écarter le débiteurdéfaillant en instaurantune procédure de
répartition des biens de I'entreprise entre les créanciers.La défaillance du débiteur était
synonyme de mauvaise foi etd’immoralité et, par conséquent, il s’agissaitde punirle
commerganten faillite etd’organiser, en priorité, le remboursementdes créanciers.
Aujourd’hui, les mentalités ontchangé etles défaillances d’entreprises ne conduisentplus a
remettre systématiquementen cause I’honnéteté des chefs d’entreprises. Siles difficultés
financiéres des entreprises peuventprovenird’une mauvaise gestion,d’une gouvernance
déficiente ou de choixstratégiques peu pertinents, les crises économiques et/ou financiéres
qguisurviennentetqui sontdifficilement prévisibles dans un contexte de mondialisation de
I’économie etde globalisation financiére, expliquent, le plus souvent, les dép6ts de bilan.
Les crises économiques se traduisentparune baisse du pouvoird’achatetdoncde la
consommation entrainantdes fermetures d’entreprises victimes de la baisse de leur activité
économique. Les entreprises, dontle carnetde commandes diminue, doivent faire face a
une baisse de leurs recettes etelles se demandentalors commentelles vontpouvoirpayer
leurpersonnel, leurs fournisseurs, commentelles vont pouvoir faire face au remboursement
de leurs dettes.

Laloin®67-563 du 13juillet 1967 surle réglementjudiciaire, la liquidation des biens, la
faillite personnelle etles banqueroutes ainsi que I'ordonnance du 23 septembre 1967 ont
institué quatre procédures distinctes (procédures de suspension des poursuites, de
reglement judiciaire, de liquidation judiciaire et de faillite personnelle) distinguant
réellement, pourla premiere fois, le sortde I’entreprise de celui du débiteur.



Cette orientation a été confirmée par la loi n° 84-148 du 1% mars 1984 relative a la
prévention etau réglementamiable des difficultés de I'entreprise etparlaloin® 85-98 du 25
janvier 1985 relative au redressementeta la liquidation judiciaire des entreprises dont
I'article 1¢, stipule que : « Il estinstitué une procédure de redressementjudiciaire destinée
a permettre la sauvegarde de l'entreprise, le maintien de l'activité et de I'emploi et
I'apurementdu passif(...) ». Pourautant, les évenements ontdémontré que les législations,
envigueuren 1984 et 1985, n’avaientpas permis le maintien de I'activité économique des
entreprises etla préservation de I'emploi.

Laloin®94-475 du 10juin 1994 relative a la prévention etau traitementdes difficultés des
entreprises a essayé d’apporter un correctifa la situation des créanciers trés défavorisés
parlaloide 1985 des lors que celle-ci privilégiait'intérétde I'entreprise etde ses salariés et
non celui des créanciers, mais, néanmoins, il estreproché a cette législation qui « autorise
I'ouverture d'une procédure de liquidation judiciaire immédiate, sans période d'observation,
lorsque I'état de l'entreprise est tel qu'aucune mesure de redressement ne peut étre
envisagée », de favoriser ’'augmentation du nombre de procédures de liquidation judiciaire
au détrimentdu nombre de procédures de redressement judiciaire qui, lui, ne fait que
diminuer.

C’estpourquoi, entrée envigueur,deés le 1¥ janvier 2006, laloi n° 2005-845 du 26 juillet
2005 de sauvegarde des entreprises qui, en modifianten profondeur le droitapplicable aux
entreprises en difficulté, vise a rechercherun équilibre entre la prévention, la négociation
contractuelle entre débiteurs etcréanciers etl’'interventionnisme judiciaire.

D’autres textes réglementaires etlégislatifs viendront, parla suite, modifier la loi de juillet
2005, parmilesquels, la loin°®2010-1249 du 22 octobre 2010 de régulation bancaire et
financiére qui crée la procédure de sauvegarde financiere accélérée, procédure qui sera
ensuite profondément modifiée parl’ordonnance n°® 2014-326 du 12 mars 2014, elle-méme
clarifiée par 'ordonnance n° 2014-1088 du 26 septembre 2014. La procédure de
sauvegarde accélérée estreprise dans les articles L.628-1 et suivants du Code de
commerce.

Le créancierestle titulaire d’'un droitde créance (ou droitpersonnel) quifaitde lui le sujet
actif d’'une obligation de faire, de ne pas faire ou de donner quelque chose, en nature ouen
argent, obligation qui doit étre exécutée parle sujet passif, le débiteur.

Dans le cadre d’une offre de contratde crédit,une personne, le créancier, accorde a une
autre personne, le débiteur, un soutien financieren mettanta sadisposition une certaine
somme d’argentsous forme de prét. L’acceptation de I'offre par I’'emprunteur transforme
I'offre de contratde créditen un contratde prét. L’'opération donne naissance a une créance
qui repose sur la croyance du créancier (le préteur) que le débiteur ('emprunteur) le
remboursera.

Le contratde crédit peutégalement prendre une autre forme, celle qui consiste, pourle
créancier,non pas a préterde I'argentau débiteur, mais a lui accorder un délai de paiement
qui pemettra a ce dernierde payerl’ensemble de ses achats en différé. Cette forme de
créditestcelle la plus frequemmentrencontrée carles créanciers les plus nombreuxne
sontpas les préteurs financiers mais les fournisseurs de biens ou de services.

La loi bancaire n° 84-46 du 24 janvier 1984 relative a l'activité et au contréle des
établissements de crédit, bien que largement modifiée parlaloin® 96-597 du 2 juillet 1996
de modernisation des activités financiéres etdontl’ensemble des dispositions estrepris
dans le Code Monétaire et Financier, instaure un cadre juridique universel qui recense les
activités qui sontdu ressortexclusifdes établissements de crédit.

Les établissements de créditsontdes sociétés financiéres qui pratiquentdes opérations de
banque a titre habituel etqui octroientdes crédits a d’autres entreprises ou a des ménages.
A ce titre, ils sontconsidérés comme des créanciers professionnels.

Cependant, l'arrét n® 07-21506 du 25 juin 2009 de la 1¥¢chambre civile de la Cour de
cassation élargitla notion de créancier professionnel en définissant ce dernier comme étant



« celuidontla créance estnée dans 'exercice de sa profession ou se trouve en rapport
directavec/l'une de ses activités professionnelles méme si celle-ci n’estpas principale ».
La notion de créancier professionnel n’est donc plus limitée aux banques ou aux
établissements financiers mais elle s’étend également a toute personne qui devient
créancierdans |'exercice de son activité professionnelle.

C’est ainsi que, dans le cadre de contrats synallagmatiques conclus entre deux
entrepreneurs, celui qui a fourni un bien ou un service estconsidéré comme un créancier
professionnel qui, en contrepartie de I'exécution d’'une obligation contractuelle, est en droit
d’attendre, de son débiteur, que celui-ci s 'oblige égalementenvers lui.

De méme, eten vertu de laloin®2015-990 du 6 ao(t2015 pourla croissance, I’activité et
I'égalité des chances économiques dite « loi Macron », toutentrepreneur qui dispose d’une
trésorerie excédentaire, etqui préte de I'argenta un fournisseurou a un sous-traitanten
difficulté pour une durée limitée a deux ans, est considéré comme étantun créancier
professionnel. Cette forme de créditinter-entreprises, qui constitue une nouvelle breche
dans le monopole bancaire, permetainsi de pallier les insuffisances du créditbancaire.
Pourse procurerles ressources financieres dont elle a besoin, I’entreprise, parmi les
différents modes de financement qui s’offrenta elle, ne peut écarter celui qui consiste a se
procurer, via 'empruntou le crédit-fournisseur, les moyens pécuniaires qui lui font défaut.
Se pose alors la question du remboursement de la dette et, parvoie de conséquence, du
risque pris par le créancier de ne pas recouvrer sa créance en cas de défaillance de
I’entreprise.

Méme silaloidu 26 juillet 2005 de sauvegarde des entreprises apparaitcomme innovante
en ce sens qu'elle prend en compte les progrés de sciences de gestion en intégrant le fait
que les parties prenantes doivent travailler en synergie a la recherche de solutions
économiques, sociales, financiéres etjudiciaires adéquates, elle donne néanmoins la
priorité a la survie de I’entreprise eta la préservation de I'emploi plutdt qu’au paiement des
créanciers.

C’estpourquoi,comme le constate G. Plantin,dans une note surles enjeux économiques
du droitdes « faillites » rédigée, en 2013, avec D. ThesmaretJ. Tirole, tous trois membres
du Conseil d’analyse économique (CAE): « La Iégislation francaise se singularise par une
faible protection des intéréts des créanciers au profit des autres parties prenantes,
notammentdes actionnaires ».

Dés lors, la question qui se pose estla suivante :

Commentassurer la pérennité de 'entreprise nouvelle ou fragile, tout en préservant
les droits des créanciers ?

La pérennité de I'entreprise dépend, en partie,des créanciers dontil faut préserverles
droits... (article 1).

... touten sauvegardant, dans le méme temps, les intéréts de I’entreprise nouvelle ou
fragile (article 2).

La pérennité de I’entreprise dépend, en partie,des créanciersdontil faut
préserverles droits ...

Les créanciers sontles promoteurs du développementde I’entreprise (I) et, a ce titre, ils
doiventétre protégés face au risque d’insolvabilité de I'entreprise (Il).




| - Les créanciers sontles promoteurs du développementde I'entreprise...

L’endettementpemeta I'entreprise de consolider ses fonds propres (A)tout en mettant a
sa disposition des techniques de financementhors bilan (B).

« On ne peut devenir entrepreneur qu’en devenant auparavant débiteur. Sendetter
appartienta I'essence de I'entreprise etn’a rien d’anormal. » J. Schumpeter

A/ La consolidation des fonds propres

Parce que sa capacité d’autofinancement est généralement insuffisante, |’entreprise a
besoin de recourir au crédit pour financer ses investissements. Principale source de
financement externe, I'endettement lui pemrmet de renforcer ses capitaux propres.

1. Le capital-investissement (capital-risque)

Parmi les nombreuses techniques de créditfavorisantle développementde I'entreprise, le
capital-investissement pemeta des investisseurs d’aiderdes entreprises nouvelles, non
cotées en bourse, & financerleurcréation en leur procurantles capitauxpropres dont elles
ontbesoin. Le capital-risque estle mode le plus adapté au financement des petites et
moyennes entreprises, telles que les start-up, quifont, la plupartdu temps, 'objetde levée
de fonds et, parce qu’il s’adresse a des entreprises ayantun fortpotentiel de croissance,
l'investissementa risque estassorti de gains potentiels élevés.

Les sociétés de capital-risque (SCR) qui pratiquent ce type de financementsontrégies par
la loi n°® 85-695 du 11 juillet 1985 portant diverses dispositions d’ordre économique et
financier modifiée parla loin® 2014-856 relative a 'é conomie sociale et solidaire du 31
juillet2014. C’estainsi que Garrigue, s ociété de capital-risque solidaire labellisée Finansol,
accompagne solidairementdes entreprises en création ou en développementdeés lors
gu’elles accordentde I'importance a I’humain eta I’environnement.

Le capital-investissements’exerce surquatre segments :

» Le capital-innovation qui permet de financer les recherches dans le domaine des
nouvelles technologies etdes biotechnologies ;

» Le capital-développement qui garantitles capitauxnécessaires a la réalisation d’un projet
de développement;

» Le capital-transmission qui utilise la technique du Leveraged Buy Out (LBO) dans le
cadre d’une transmission familiale d’'une entreprise etce, du vivantde I'entrepreneur, ou
bien dans celui du rachatd’une entreprise arrivée a maturité etdontles actionnaires ne
disposentpas, au sein de leurfamille, de successeurs ayant la capacité ou I'envie de
dirigerl’entreprise. Le LBO favorise la reprise des entreprises grace a I'endettement des
repreneurs qui s’associenta des investisseurs financiers. Le LBO (ou rachat avec effet
de levier) estun montage juridico-financier permettantle rachatd'une entreprise parle
biais d'une société holding. Des salariés qui veulentracheter leur entreprise mais qui ne
possédentpas les fonds suffisants, créent, pour la circonstance, une société qui recourt
a l'emprunt pouracquérir l'entreprise en question. Les repreneurs peuvent étre des
cadres dirigeants de I'entreprise rachetée, des investisseurs qui proviennentuniguement
de I'extérieur, des acheteurs qui sonta la fois des investisseurs extérieurs etdes cadres
internes a I'entreprise rachetée ou bien encore les actionnaires qui veulenta terme
fusionnerl'entreprise avec une autre. Dans tous les cas, les repreneurs deviennent
actionnaires majoritaires de la société rachetée qui doit rembourser I'emprunt en
reversantdes dividendes, réguliers ou exceptionnels, a la holding.



Pourreprendre 'exemple de Fram, le tribunal de commerce de Toulouse a finalement
retenu,en novembre 2015, etce, parmiles nombreuses offres de reprise du groupe, celle
formulée parla société d’investissementLBO France avec le soutiende safiliale Karavel-
Promovacances. Le tribunal a considéré I'offre de LBO France « supérieure a la fois sur le
plan financier etsurles garanties de pérennité de I'activité »,touten « relevant I'effort fait
sur le plansocial ».

» Le capital-retournement qui s’adresse a des sociétés qui connaissent des difficultés
financiéres afin de leur permettre de redresserleur situation en leur apportant a la fois
les capitaux et les moyens humains. Les principauxacteurs frangais de ce secteur
d’activité, sontles fonds d’investissement Butler Capital, Perceva Capital, Caravelle ou
bien encore Verdoso.

On peutégalementciterles investisseurs providentiels appelés « business angels » qui
sontdes particuliers issus du monde des affaires et capables d’investir d’importantes
sommes d’argentdans des projets offrantde réelles perspectives lucratives lors de la
revente de leur participation. Le business angel estun véritable associé-entre preneur car,
en plus de son investissement, il meta la disposition de I'entrepreneur son expérience, ses
compétences, ses réseauxrelationnels etune partie de son temps.

2. L’empruntobligataire

Les emprunts obligataires sontune forme de financementqui permet aux épargnants de
préterdes liquidités auxentreprises via le marché financier. Les obligations sont achetées
pardes tiers, les obligataires, eux-mémes représentés par un organe appelé la masse doté
de la personnalité juridique.

L’article L.213-5 du Code monétaire etfinancier stipule que : « Les obligations sontdes
titres négociables qui,dans une méme émission, conferentlesmémes droits de créance
pourune méme valeurnominale ».

Tandis que toutes les sociétés par actions (SA, SAS, SCA) peuvent avoir recours a ce
mode de financementqu’elles fassentou non offre au public de leurs titres financiers, les
SARL, quanta elles, ne peuventémettre des obligations nominatives qu’a condition qu’elles
ne procedentpas a une offre au public de ces obligations (article L.223-11 du Code de
commerce).

Les groupements d’intérétéconomique (GIE) peuventégalementémettre des obligations
sous réserve de remplir les conditions énoncées dans l'article L.251-7 du Code de
commerce.

La loi NRE (Nouvelles Régulations Economiques) du 15 mai 2001 autorise les jeunes
sociétés ayantmoins de deuxans d’existence a émettre des obligations, a la condition
préalable de demander, au Président du tribunal de commerce, la désignation d’'un
commissaire auxcomptes chargé de vérifier leur actifetleur passif.

L’empruntobligataire estun titre de créance, il représente donc une dette remboursable a
une date et pour un montant fixé a l'avance, et qui rapporte un intérét. Ainsi, pourune
obligation a tauxfixe, le rendementestconnu a l'avance. L'émetteur s'engage a rembourser
intégralementla valeur d'achatau terme fixé, ainsi que, chaque année, un intérétrégulier
défini a I'avance.

3. Lefinancement participatif (ou crowdfunding)

Le financement participatif est une technique de financement de projets de création
d'entreprise utilisant Internetcomme canal de mise enrelation entre les porteurs de projet
etles personnes souhaitantinvestir dans ces projets. Tous les secteurs sontconcernés qu'il
s’agisse du secteur de la culture, de I'environnement, de la santé, de 'immobilier, du
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commerce, de l'industrie ou bienencore du numérique. Dans la plupart des cas, c’est
I’association d’un grand nombre de personnes investissantun montantplus ou moins élevé
qui permet aux porteurs de projets de trouver les fonds demandés. Ce mode de
financement se fait sans l'aide des acteurs traditionnels du financement, il est dit
désintermédié. Les fonds peuvent étre alloués sous plusieurs formes dont celle du prét.
Une personne physique préte une somme afin de financerun projet. La somme prétée doit
étre rendue avec ou sans intérét, c’estau porteurde projetd’en décider.

L’ordonnance n® 2014-559du 30 mai 2014 a pour objetde : « créer un cadre juridique
adapté a ce nouveau mode de financement afin d’en assurerle développement dans des
conditions juridiques sé curisées ainsi que d’offrir une protection desinvestisseurs ou des
préteurs ».

Le décretn®2014-1053,du 16 septembre 2014, fixe les conditions de préts pouvant étre
faits pardes particuliers en distinguantles conditions applicables aux préts sans intérét
(dans lalimite de 4 000 € parpréteuretparprojet)etauxpréts avecintéréts (danslalimite
de 1000 € par préteuretparprojet, la durée du créditne pouvantétre supérieure a 7 ans).
Quantau porteurdu projet, il ne peutemprunter plusde 1 000 000 € par projet.

B/ Les techniques de financement hors bilan

Ces techniques, en permettant de ne pas faire figurer, sous la forme d’une écriture
comptable, les engagements donnés ou regus d’une société, ont pour résultat de faire
disparaitre certaines dettes du bilan.

1. Le crédit-bail (ou leasing)

Apparu en France avecla loin® 66-455du 2 juillet 1966, le crédit-bail, régi par les articles
L.313-7 aL.313-11 du Code monétaire etfinancier, ne constitue pas, au sens juridique du
terme, un crédit. Seuls, les établissements de crédit sont autorisés a avoir le statut de
crédit-bailleur (article L.515-2 du code monétaire etfinancier).

Lorsqu’une entreprise souhaite acqueérir certains biens etqu’elle ne dispose pas des
ressources financiéres nécessaires a cetachatou bien qu’elle souhaite préserversa
trésorerie disponible sans pourautantalourdirson niveau d’endettement, elle peut avoir
recours au crédit-bail.

Une société financiére, le crédit-bailleur, metun bien mobilier ou immobilier a sa disposition
pourune période déterminée contre paiementd’une redevance périodique. Lorsque le
contrat de crédit-bail arrive a échéance, I'entreprise locataire, le crédit-preneur, a la
possibilité, soitd’acheterle bien pourune valeurrésiduelle qui a été convenue au moment
de la conclusion du contrat, soitde restituer le bien au crédit-bailleur, soitde reconduire la
location pourune nouvelle période.

Le crédit-bail procure plusieurs avantages au crédit-preneur :

» L’investissementne nécessite pas 'immobilisation de capitauxcar aucun apportn’est
demandé par le crédit-bailleur;

» Les biensfinancés en crédit-bail ne figurentpas au bilan de I’entreprise ce qui permetde
« limiter» son endettementapparentlorsque le ratio emprunts/fonds propres estdéja
élevé ;

» En cas de difficultés de I'entreprise, ces biens ne sontpas saisissables puisque
I’entreprise n’en estpas propriétaire.

2. Latitrisation



La titrisation, qui repose surla cession de créances, estune technique de gestion de bilan
quiporte surles éléments d’actif. Elle dépend non pas du débiteur mais du créancier car il
appartienta celui-ci, en considération de la solvabilité de son débiteur,de céder ou titriser
lescréances qu'il détient sur ce dernier.

La titrisation estune technique de financement qui permetde transformer des actifs peu
liquides pourlesquels il n’ya pas véritablementde marché, en valeurs mobilieres facilement
négociables comme des obligations. Une banque va céder des créances a risque a une
société ad hoc afin de les faire sortir de son bilan. Ces créances vont ensuite étre
mélangées avec des titres de meilleure qualité qui seront ensuite vendus a des
investisseurs (hedge funds, banques d’investissement) qui percevront, de la partde la
société ad hoc, le paiementd’intérétetle remboursementde leurs titres.

La titrisation a pour conséquence de transférerle risque du détenteur des créances aux
marchés financiers, les risques de crédit étant supportés, non plus par les banques, mais
parles investisseurs.

Les crédits classiques, les créances commerciales, les loyers d’actifs mobiliers ou
immobiliers sont « titrisables » dés lors que I'on peut raisonnablement prévoir les flux
financiers futurs.

Depuis la publication de I'ordonnance n° 2008-556 du 13 juin 2008, les organismes de
titrisation sontrégis parles articles L.214-42-1 et suivants du Code monétaire etfinancier et
il appartienta I’Autorité des marchés financiers (AMF) de les réguler, qu’ils aient été créés
sous la forme d’'un fonds commun de titrisation ou d’'une société de titrisation.

3. Ladéfaisance (ou defeasance)

A linverse de la titrisation, la défaisance qui repose sur la cession de dettes, estune
technique de gestion de bilan qui porte surles éléments de passif. Elle dépend non pas du
créancier mais du débiteur qui gére lui-méme le risque de son insolvabilité en se
désendettant.

La défaisance consiste, pourune entreprise, a se défaire de ses actifs non performants qui
pourraientmettre en péril sa survie. L’entreprise emprunteuse sortune dette du bilan etla
cede a une structure ad hoc appelée « structure de défaisance » (bad bank) en méme
temps qu’elle lui confie un portefeuille d’actifs. Le butde cette opération estd’enlever du
bilantous les actifs financiers douteuxsurlesquels pése un risque de décote important.
Tandis que la structure de défaisance achete ces actifs a leur valeur comptable,donc a un
prix supérieurau prixdu marché, ce qui,dés lors,pemeta I'entreprise d’éviter d’avoir a
supporter des pertes, elle estchargée ensuite de les vendre & un prixle plus élevé possible
etce, dans les meilleurs délais. La gestion des actifs et des passifs de I’entreprise qui
emprunte estainsi confiée a un trustqui finance le service de la dette par les intéréts des
actifs quilui sonttransférés. Cette opération pemetd’assainirle bilande I'entreprise en la
débarrassant des actifs toxiques dontelle s’estdotée de facon inconsidérée etde lui
permettre ainsi de poursuivre ses activités en toute sérénité.

Cependant, la défaisance n’est pas uniquement un outil de gestion du risque, cette
technique pouvantégalement étre utilisée parl’entreprise alors méme que celle-ci esten
bonne santé financiére, parexemple, dans le cas ou la société souhaiteraitse débarrasser
rapidementd’un empruntobligataire.

L'un des premiers exemples de structure de défaisance estcelui du CréditLyonnais
(Consortium De Réalisation) qui, en 1995, a repris a leur valeur comptable des actifs
douteuxinscrits au bilan de la banque pour 150 milliards de francs de maniére a ce que
celle-cine soitpas acculée a la « faillite » etquiles a liquidés pour environ 70 milliards de
francs.



Les articles 7 etsuivants dela loin® 95-1251 du 28 novembre 1995 relative a I'action de
I'Etat danslesplans de redressement du Créditlyonnais etdu Comptoirdes entrepreneurs
réglementent la création et la gestion des Etablissements publics de réalisation de
défaisance ainsi que les missions etles obligations qui leurincombent.

Si, « la plus grande vertu d’un débiteur, c’est de payer sa dette », alors, il convient de
garantir le recouvrement des créances afin d’encourager le crédit, appui financier
indispensable a la pérennité de I'entreprise.

Il - ... et, & ce titre, ils doivent étre protégés face au risque d’insolvabilité de
entreprise

Les moyens de protection des créanciers chirographaires... (A)... se révelent étre des
moyens de protection aux effets limités... (B)... ce qui justifie que les créanciers aient
recours a des garanties plus efficaces... (C)... quileur pemmettent, en qualité de créanciers
privilégiés, d’acquérir des droits supplémentaires (D).

« Un prétdoitétre rendu sans perte nidommage.». Appliqué au prétd’argent, il ressortde
ce proverbe, I'idée que le créancier doit pouvoir récupérer son argentsans souffrird’aucun
préjudice qui engendrerait, pour lui, une perte financiére.

A/ La protection des créanciers chirographaires (ou ordinaires)

1. Les clauses contractuelles

L’intérétde la propriété utilisée comme slreté estde renforcerle statutdu créancierdansla
mesure ou ce dernierdemeure le propriétaire de la chose vendue.

La clause de réserve de propriété, insérée dans un contrat de vente entre deux
commergants, stipule que le vendeur, qui a accepté de ne pas recevoir I'intégralité du
paiementa la livraison, conserve la propriété de la chose en retardantle transfertde celle-ci
jusqu’au complet paiementdu prixparl’acheteur. Ce dernierpeut utiliser la chose, voire
méme la revendre, mais, en cas de non-paiementau-dela du délai fix¢, il devra la re stituer
au vendeur (articles 2367 du Code civil etL.624-16 du Code de commerce).

Les clausesderéserve de propriété sont usuelles dans les contrats de vente etelles
trouventleureffetlorsque I'entreprise est placée sous procédure collective puisque,en cas
de non-paiementdans les délais fixés, ces biens ne faisant pas partie de son patrimoine, le
propriétaire (le créancier) pourra les revendiquer.

La clause de conciliation impose aux parties d’un contratde tenterde trouverune solution a
I’'amiable pourréglerun différend avantméme de pouvoir saisir une juridiction. Cette clause
peutconcernertous les litiges qui sonten relation avec le contrat. Ainsi,dans le cadre d’un
contratde prét, cette procédure peutpermetire a un créancier de recouvrer sa créance des
lors que la conciliation a permis de trouver un accord concernant’apurementde la dette qui
satisfaita la fois le préteur et’emprunteur.

2. L’assurance-créditetl’affacturage

L’entreprise qui consentdes ventes a crédit, caractérisées parla livraison immeédiate d’un
bien ou d’un service assortie d’'un paiementdifféré, peut souscrire une assurance-créditqui
la protéege contre le risque d’'impayés en lui garantissant une couverture et une
indemnisation des pertes en cas de non-paiementde ses créances commerciales aussi



bien surson marché domestique que surses marchés a I'’échelle mondiale. L’entreprise
bénéficie d’'un suivipemanentde la situation financiére de ses clients et prospects de fagon
a anticiperune crise de liquidités ou d’insolvabilité.

L’entreprise peut aussi externaliserla gestion de ses créances clients en les cédanta un
organisme financier s pécialisé, un factor. La société d’affacturage rachéte les créances de
I’entreprise sur présentation des factures, déduction faite d’'une commission. Le risque de
non-paiementparle débiteur estalors transféré surla société d’affacturage. La possibilité
de recourira I'affacturage rassure I'entreprise créditrice, car cette méthode de financement
et de recouvrement de créances luiassure une trésorerie immédiate etla meta I'abri
d’éventuels retards de paiements. Cependant, le factor bénéficie d’un droitd’exclusion qui
I'autorise a refuser certaines factures s'il saitque I'entreprise débitrice estfragile.

3. Lerecouvrementjudiciaire

Le créancier peutrecourira l'injonction de payer, procédure adaptée a une dette qui porte
surune somme d’argentetce, quel qu’en soitson montant. Sous réserve que la demande
en injonction de payer soitrecevable, car soumise au respectde plusieurs conditions, le
tribunal de commerce, juridiction compétente sile débiteur est un professionnel, pourra
contraindre celui-ci a payerson dd. Cette procédure a I'avantage d’étre simple, rapide et
peu onéreuse carelle ne prévoit pas la convocation du débiteurdevantle tribunal (articles
1405a 1425du Code de procédure civile).

La procédure d’assignation en paiement autorise le créancier a citer le débiteur a
comparaitre devantle juge dans I'espoird’obtenirla condamnation du débiteur a payer sa
dette. Cette procédure estpluslongue etplus complexe que I'injonction de payer car elle
donne la possibilité au débiteur de se défendre etd’opposerdes arguments.

L’assignation en référé-provision facilite le recouvrementd’une créance commerciale que le
créditeur, parexemple un fournisseur, réclame ou s’appréte a réclamerauprés d’un tribunal
de commerce avantméme que le jugementdu procés ne soitrendu. Sil'ordonnance,
rendue parle tribunal, donne gain de cause au créancier, elle lui permet, dés lors qu’elle est
dite « exécutoire, de plein droit, a titre provisoire », d’obtenir, de la part du commergant
débiteur, le paiementimmédiatde son d{ (articles 484 & 492 du Code de procédure civile).

4. Ledroitde gage général

L’article 2284 du Code civil dispose que : « Quiconque s’estobligé personnellement, e st
tenu de remplir son engagementsurtous ses biens mobiliers etimmobiliers, présents et a
venir». L’article 2285 dudit Code énonce, quanta lui, que : « Les biens du débiteur sont le
gage commun de ses créanciers; et le prix s’en distribue entre eux par contribution, a
moins qu’ilny aitentre les créanciers des causes légitimes de préférence ».

Il apparatit, a la lecture de ces deuxarticles, que tout créancier peutse prévaloir d’un droit
de gage général, droitminimal qui lui donne la garantie d’obtenirle paiementde sa créance
etdonc de se désintéresser financierement sur n’importe quel bien faisant partie du
patrimoine du débiteur. Le créancier peutfaire procéder a la saisie, parun huissierde
justice,d’une partie ou de la totalité des biens meubles corporels du débiteur etles faire
vendre, dansle cadre d’une vente auxencheres, pour obtenirle reglementde ce quilui est
dd. (Loin®91-650du 9 juillet 1991 portant réforme des procédures civiles d’exécution). La
saisie peutrevétirla forme soitd’une saisie conservatoire utilisée en cas d'urgence quand
le recouvrementd’une créance justifiée estmenacé, soitd’une saisie judiciaire sile débiteur
a l'obligation de délivrer ou de restituerun bien (obligation de faire) ou bien de payerune
somme d’argent (obligation de donner).

Cependant, pour pouvoir exercer ses droits, le créancier doit pouvoir compter sur
I’existence d’un patrimoine et, c’est pourquoi, la loi meta sa disposition plusieurs actions lui
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garantissant, au besoin, la reconstitution du patrimoine du débiteur (articles 1341-1,1341-2
et 1341-3 du Codecivil):

» L’action oblique pemet, au créancier, d’intenter une action aunom etpourle compte de
son débiteur insolvable si ce dernier néglige ou refuse de faire valoir ses droits a
I’encontre de ses propres débiteurs ;

» Laction paulienne autorise le créanciera demander en justice la révocation des actes
d’appauvrissementaccomplis en fraude de ses droits parle débiteurinsolvable ;

» L’action en simulation de déclaration accorde au créancier le droit de demanderla
réintégration dans le patrimoine du débiteurd’un bien quien était apparemment sorti,
dans le cas, parexemple, ou un débiteurauraitfaitune vente fictive d’'un immeuble a un
amiafin que le bien échappe a la saisie du créancier.

B/ Des moyens de protection aux effets limités

1. L’absence de primauté

Méme si,a premiére vue, le droitde gage général ainsi que la possibilité de recourir a
divers autres moyens semblent garantir, au créancier chirographaire, une protection
satisfaisante contre le risque d’insolvabilité du débiteur, dans la réalité, celle-ci se révele a
la fois insuffisante et peu efficace car, dans la mesure ou tous les créanciers
chirographaires sontégauxs’ils intententune action pour obtenirle paiementde leurs
créances, le produitde la vente des biens du débiteur estpartagé entre eux. Or, sila valeur
des biens vendus estinsuffisante, chaque créancier ne pergoitqu’une partie de ce qui lui
est d(, proportionnelle au montant de sa créance. Ainsi, non seulementle créancier
chirographaire qui ne bénéficie d’aucune priorité, se retrouve-t-il en concurrence avec tous
les autres créanciers dits « ordinaires » mais, en plus, il subitla concurrence des créanciers
titulaires d’un privilége qui, eux, serontremboursés avantlui. Cela accroitle risque, pour le
créancierdépourvu de toute garantie, de ne pasrecouvrerl'intégralité du montantde sa
créance d’autantque le débiteur, poursuivi parses créanciers, peut étre tenté d’organiser
volontairement sa propre insolvabilité dans le seul butd’échapperau paiementde sa dette.

2. L’insaisissabilité de certains biens

Le risque de non remboursementestd’autant plus réel que certains biens mobiliers sont
« insaisissables comme étantnécessaires a la vie etau travail du débiteur saisi etde sa
famille », comme, parexemple, les vétements, la literie, la table etles chaises....ou encore
la machine a coudre d’un tailleur ou d’'un cordonnierou bien le matériel médical d’'un
médecin (articlesL.112-2 etR.112-2 du Code des procédures civiles d’exécution).
Parailleurs, tandis que la loi du 1¢ aolt 2003 pour l'initiative économique dite loi Dutreil,
I'ordonnance du 23 mars 2006 etla loi de Modernisation de ’'Economie du 4 ao(t 2008 (loi
LME) visaient déja a protéger I’habitation principale de I'entrepreneur individuel en la
rendantinsaisissable, la loi Macron vientrenforcer cette mesure dés lors que la déclaration
d’insaisissabilité qui devaitobligatoirement étre effectuée parl’entrepreneur devantun
notaire n’estplus nécessaire.

De fait, depuis 2015, la résidence principale d’un entrepreneurindividuel devient« de droit
insaisissable par les créanciers dont les droits naissent a l'occasion de [l'activité
professionnelle de la personne (...). » (articles L.526-1 etsuivants du Code de commerce).
Parconséquent, en cas de défaillance du débiteur, le créancierne peut plus compter sur
cet actif patrimonial pour espérerle recouvrementde sa créance.
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Enfin,dans le cas ouI'entreprise en difficulté s’est procurée des biens qu’elle a financés en
ayantrecours au crédit-bail, ces biens ne sontpas saisissables puisque cette derniére, tant
gu’elle n’a pas levé I'option d’achat, n’en estpas propriétaire.

Pourencourager etmultiplierles opérationsde créditindispensables a la pérennité de
l'entreprise, il convient de rassurerpleinementles créanciers en leuroffrantdes moyens de
protection plus sdrs.

C/ Les garanties prises par les créanciers privilégiés

Lescréanciers privilégiés, de par leur statut, b énéficient de garanties supplémentaires qui
leurassurentune priorité de paiementsurles créanciers ordinaires.

L’ordonnance n° 2006-346 du 23 mars 2006 relative aux sretés a réorganisé le droitdes
sQretés en regroupantdansle livre IV du Code civil les différentes dispositions relatives au
droitdes sQretés.

1. Les s(retésréelles

Le créancier privilégié peutgarantir sa créance pardes slretésréelles qui portent surune
chose, qu'il s’agisse d’un bien mobilier ou d’un bien immobilier.

a)Legage

Selonl'article 2333 du Code civil : « Le gage estune convention par laquelle le constituant
accorde a un créancierle droitde se faire payer par préférence a ses autres créanciers sur
un bien mobilier ou un ensemble de biens mobiliers corporels, présents ou futurs.».
L’ordonnance du 23 mars 2006 définitle gage comme étant « une slreté portantsurun
bien meuble corporel sans condition de dépossession ». Ainsi, le débiteur n’est plus dans
I'obligation de remettre nécessairementau créancierla chose gagée puisque le gage peut
étre désomais conclu avec ou sans dépossession.

Dans le gage avec dépossession, le débiteur, a savoir, 'entreprise emprunteur (le
constituant), doitremettre nécessairementla chose gagée au créancier. Le contratde gage
se forme parla remise de I'objetsurlequel porte le gage. Pourle créancier, 'avantage d’'un
gage avec dépossession estqu’il constitue une pression efficace surle débiteur qui se
trouve privé de la jouissance de son bien etquisera,de ce fait, plus prompta payersa
dette d’autantque, toutes les sdretés réelles qui entrainent dépossession du débiteur
s’accompagnentd’un droitde rétention, prérogative accordée au créancier de conserver,
jusqu’a la réalisation compléete d’une prestation, un objet mobilier quilui a été remis en vue
de I'exécution de ladite prestation, comme, par exemple, le paiementd’'une somme
d’argent.

Dans le gage sans dépossession, le débiteur conserve la possession de la chose gagée ce
qui, parexemple, permeta un entrepreneur qui aurait emprunté pour investirdans des
véhicules automobiles a usage professionnel ou encore pour acquérir des stocks de
marchandises, de gager ces biens meubles corporels touten continuanta en avoirl’'usage
dans le cadre de I'exercice de son activité.

Et, parce que les marchandises fontI’objetd’un contrat s pécial régi parle Code civil et par
les articles L.527-1 etsuivants du Code de commerce, la rédaction de deux contrats de
gage s’imposerait, I'un concernantles stocks de marchandises et I’autre concernant les
véhicules automobiles.

Afin de rendre ce type de gage opposable auxtiers, 'ordonnance du 23 mars 2006 impose
gue celui—ci fasse I'objet d’'une publicité sur un registre tenu au greffe du tribunal de
commerce.
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b)Le nantissement

Le nantissement est « l'affectation, en garantie d’une obligation, d’'un bien meuble
incorporel ou d’un ensemble de biens meubles incorporels, présents ou futurs » (articles
2355 a 2366 du Code civil). L’entrepreneur peut ainsi déciderde nantirson fonds de
commerce sans pourautanten étre dépossédeé (articlesL.142-1 et suivants du Code de
commerce).Les éléments du fonds de commerce pouvantfaire I'objet d’'un nantissement
sontla clientéle etl’achalandage, I'enseigne etle nom commercial, les droits de propriétés
industrielles etintellectuelles, les marques, les dessins ou modeéles industriels, les brevets,
les licences, les titres de société, les créances ou bien encore le droitau bail.

Le nantissement de l'outillage et du matériel d’équipement, dontle régime juridique résulte
des articles L.525-1 etsuivants du Code de commerce, estautorisé a condition qu’il soit
consenti en garantie de la créance du vendeur de I'outillage ou du matériel ou de la créance
du banquierayantfinancé son acquisition (ex. : nantissementdu matériel informatique).

Le nantissement peut étre conventionnel, c’est-a-dire librement consenti parle commergant
qui souscritun empruntbancaire, un leasing ou un bail commercial etqui offre en garantie
son fonds de commerce dontil estimpérativement le propriétaire (articles L.142-1 et
suivants du Code de commerce).

Il peutétre égalementjudiciaire puisque, selon I'article L.511-1 du Code des procédures
civiles d’exécution : « Toute personne dontla créance paraitfondée en son principe peut
solliciter du juge I'autorisation de pratiquer une mesure conservatoire surles biens de son
débiteur, sans commandement préalable, si elle justifie de circonstances susceptibles d'en
menacer le recouvrement. ». Le juge peutdonc autoriser'inscription d’un nantissementsur
le fonds de commerce du débiteur ou bien surdes parts sociales afin de faire bénéficier le
créancierd’une garantie en paiement.

c)L’hypothéque

Selon l'article 2393 du Code civil : « L’hypotheque est un droit réel surlesimmeubles
affectés a l'acquittement d’une obligation » . L’entreprise débitrice conserve la propriété du
bien immobilier qu’elle a hypothéqué.

Une entreprise commerciale peut, en ayantrecours a | ’hypotheque, offrir un bien immobilier
en garantie d’'un préta son créancier, une banque, qu’il s’agisse d’un prétde courte durée
afin de faire face a un besoin de trésorerie ou d’'un financementa longue échéance. Le bien
immobilier faisantl'objetd’une hypothéque peut étre un batimentindustriel ou commercial,
un immeuble de bureaux, un local pourle commerce de détail oubienunterrain.En cas de
défaillance de I'entreprise emprunteuse, I'organisme de crédit pourra faire saisir le bien et
en exigerla revente auxenchéres publiques afin de récupérerle montantde sa créance sur
le fruit de la vente. Mais le créancier peut également se faire attribuer 'immeuble en
demandanta la justice que celui-ci lui demeure en paiementa condition qu’il ne constitue
pas la résidence principale du débiteur (article 2458 du Code civil).

L’hypothéque peut étre conventionnelle si elle résulte d’un contratpassé entre le constituant
("entreprise) et son créancier (un établissementde crédit), elle peut étre Iégale si elle
résultede la loiou elle peutétre judiciaire si elle résulte des jugements (articles 2394 et
suivants du Code civil).

d)Le gage immobilier (antichrese)
Contrairement a I'hypothéque qui suppose que le débiteur conserve 'usage du bien

immeuble hypothéqué, le gage immobilier implique que le propriétaire d’un bien immobilier
en céde la jouissance a un créancier pourlui permettre d’en percevoir les revenus, par
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exemple, en mettanten location ce bien afin d’en percevoirles loyers,jusqu’a ce que leur
valeuraccumulée paye I'intégralité de la dette.

Commeil s’agitde rembourser un prétdontle montantcomprend a la fois le capital mais
aussiles intéréts, la valeur des revenus encaissés correspond, dans un premiertemps, au
remboursementdes intéréts etdans un deuxieme temps, au remboursement du capital
emprunté. Ainsi, une entreprise, propriétaire d’'unimmeuble, peuten accorder I'usufruit a
soncréancierjusqu’au paiementintégral de sa dette. La détention du bien immobilier parle
préteurestprovisoire saufen cas de défaillance de I'entreprise débitrice car, dans ce cas,
celui-ci peutse faire attribuer 'immeuble par voie judiciaire.

2. Les slretés personnelles

Le contrat de cautionnement prévoit qu’une ou plusieurs personnes, les cautions,
s’engagent auprés du créancier, le bénéficiaire du cautionnement, a payer la dette du
débiteur principal, en cas de défaillance de celui-ci.

S’il s’agitd’une caution simple, en vertu du bénéfice de discussion dontpeutse prévaloir la
caution, le créancierimpaye doitd’abord poursuivre le débiteuravantde solliciterla caution
etilne se retournera vers cette derniere que siles biens du débiteur, une fois saisis et
vendus auxencheres, ne suffisentpas a le désintéresser. En cas de pluralité de cautions, la
solidarité va s’exercer entre les différentes cautions, ce qui pemeta la caution poursuivie
parle créancierd’invoquerle bénéfice de division quiimpose au créancier de diviser les
poursuites entre les différentes cautions, au prorata de leur partdans la dette.

Si en revanche, le cautionnement estsolidaire et,en matiére commerciale, la solidarité se
présume, la caution, ne disposantni du bénéfice de discussion, ni du bénéfice de division,
doitétre en mesure de payer!’intégralité de la dette.

Eu égard auxengagements lourds de conséquence pris parles cautions etdans le butde
les protéger, les articles L.341-2 etL.341-3 du Code de la consommation imposentun
certain formalisme, via la présence de mentions obligatoires etle respect de certaines
regles,dans la réalisation du contrat de cautionnement (articles 2288 etsuivants du Code
civil).

Dans les faits, les banques ou les fournisseurs vontaccepter de faire crédita une entreprise
a la condition que les associés, qu’ils soient ou non dirigeants, se portent caution
personnelle ce quiimplique, de la partde ces derniers, qu'ils s’engagenta réglerles dettes
de la société surleurs biens personnels si celle-ci ne peutplus payer. Mais alors, dans ce
cas,la responsabilité des associés n’étantplus limitée au montantde leurs apports, cela
diminue considérablementl'intérétde créerdes structures a responsabilité limitée.

D/ Les droits acquis par les créanciers privilégiés

La loi accorde aux créanciers privilégiés le droit d’étre payés avant les créanciers
chirographaires. Si certains créanciers sontprivilégiés du faitméme qu'’ils disposent d’une
garantie consentie parle débiteur ou obtenue en justice, d’autres le sontparce que la loi les
fait bénéficierd’un privilege en raison de leur qualité.

1. Ledroit de préférence

Le créancier privilégié est garanti par un gage, un nantissement, un privilege ou une
hypothéque et, a ce titre, il bénéficie d’'un droitde préférence. Pour exemple, une entreprise
quiauraithypothéqué un bienimmobilieren garantied’un prét bancaire et qui se verrait
dans l'impossibilitt de rembourser son prét pourrait voir la banque exercer son droit
hypothécaire. Ce faisant, la banque, créancier privilégié, pourrait prétendre au
remboursementde sacréance selon l'ordre de paiementfixé parla loi, ce quil’ameénerait a
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étre payée apres les salariés, apres le Trésor public, aprés les créanciers bénéficiantdu
privilege de conciliation dans le cadre d’'une procédure collective ouverte aprés cette
conciliation mais avantles créanciers chirographaires.

2. Ledroit de suite

« L’hypotheque suitlesimmeubles affectés a I'acquittement d’une obligation dans quelques
mains qu'ils passent» (article 2393 du Code civil). Ceci explique que le créancier privilé gié
bénéficie égalementd’un droitde suite qui correspond & une prérogative quilui appartient
d’exercerson droitsurle bien gagé, nanti ou hypothéqué etce,en quelque main qu'’il se
trouve.L’article 2461 du Code civil stipule, en effet, que : « Les créanciers ayant privilége
ou hypotheque inscrits surun immeuble, le suiventen quelques mains qu'il passe, pour étre
payés suivantl'ordre de leurs créances ou inscriptions ».

Le droitde suite s’applique a la fois aux biens mobiliers et auxbiens immobiliers d’ou
I'importance de la publicité du gage ou de I'hypothéque qui assure son opposabilité aux
tiers.

De méme, I'opposabilité du droitde rétention s’applique au propriétaire qui a acquis un bien
retenu méme s’il estde bonne foi. De cette fagon, les tiers, qu'ils soientles détenteurs dudit
bien, des acquéreurs potentiels ou bien d’autres créanciers du débiteur, ne peuvent
revendiquerla possession du bien gagé, hypothéqué ou retenu.

En conclusion eten réponse a la question posée enintroduction : « Comment assurer la
pérennité de I'entreprise nouvelle ou fragile, touten préservantles droits des créanciers ? »,
il semble juste de penser qu'’il faille effectivementpréserver, etce, de fagon équitable, les
intéréts des différentes parties prenantes.

C’estpourquoi,concernantla préservation des intéréts des créanciers, cetarticle s’attache
a démontrer I'importance de leur réle dans le développement de I'entreprise et, par
conséquent, la nécessité qu'il ya a préserverleurs droits.

A cet effet, la 1égislation prévoitdifférents instruments juridiques destinés a garantir aux
créanciers le remboursementde leurs créances, condition incontournable pour que ces
derniers consententa accorder des préts auxentreprises quiontdes besoins urgents de
financement.

Au travers d’un certain nombre de moyens de protection que le Droitmeta leur disposition,
les préteurs ont, de fait, la possibilité de se prémunir contre le risque d’insolvabilité du
débiteur. Cela étant, ils sont alors davantage disposés a offrir aux entreprises les
ressources financieres qui leur manquent. Ces dernieres vont pouvoir choisir, parmi
plusieurs techniques de crédit qui s’offrenta elles, celle qui leur convientle mieux qu’il
s’agisse de comblerun déficitde trésorerie ou de financer un projet d’investissement.

Les créanciers, qu'il s’agisse des établissements financiers ou bien des fournisseurs de
biens etde services dans le cadre du créditinter-entreprises, s'imposent alors comme de
précieuxcollaborateurs qui contribuent, de maniére efficace, a la pérennité de I'entreprise.
Pourautant, puisqu'’il s’agit égalementde préserverles intéréts de I'entreprise nouvelle ou
fragile, un deuxieme article également consacré aux créanciers et a la pérennité de
I’entreprise, insistera davantage, quanta lui, sur'importance qu’il ya a protégerI’entreprise
d’'une éventuelle «faillite » compte tenu des conséquences négatives, a la fois
économiques etsociales, qui en résultent. Car,comme le souligne Carlos Ghosn,P-DG de
RenaultNissan : « Ce quiestimportant, c’est l'avenira long terme de I'entreprise ».
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