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Etape 1 : Les requêtes monotables

Cas 1 : Entreprise COLIBRI

Le responsable du service du personnel souhaite maintenant interroger votre base de données pour obtenir certaines informations. Pour cela, vous travaillerez à partir de la table T_Liste_Employés_3 élaborée dans la boite à outils n°7. Les requêtes seront effectuées en utilisant le mode création. Le responsable du service personnel a besoin : 

1. d’une liste des employés de l’entreprise classée par ordre croissant. Pour cela, vous devrez effectuer une requête monotable et trier la liste obtenue par nom de famille croissant. La nouvelle table obtenue sera nommée « R_Liste_Nom ».
2. Trier la requête « R_Liste_Nom » par nom de famille croissant et postes occupés croissant. Cette nouvelle requête sera nommée « R_Liste_Nom_Poste ». De plus il vous demande de ne plus faire apparaître le champ Num_Employés. Que constatez-vous ?
3. Insérez dans la table « T_Liste_Employés_3 » l’enregistrement suivant : Melle Sabine Ferrier, commerciale, 01 45 78 54 70, n° bureau 104. Que se passe-t-il dans les tables « R_Liste_Nom » et « R_Liste_Nom_Poste ».

4. Les bureaux du premier étage sont numérotés de 100 à 199, ceux du second de 200 à 299. Retrouvez les personnes travaillant au deuxième étage. Cette requête sera nommée « R_Liste_Etage2 ».
5. Quels sont les opérateurs relationnels utilisés dans les requêtes effectuées dans les questions 1,2 et 4.
Cas 2 : Société Darty

Pour répondre aux besoins de votre oncle, vous allez exploiter en utilisant l’assistant votre base de données Darty. 

Partie 1 : Budget initial

Son budget est de 4000 euros maximum. Il aurait aimé avoir un téléviseur Samsung. Quels produits obtenez-vous ? Nommez cette requête R_SamsungP<4000 et faites apparaître seulement les marques, référence et prix.
Partie 2 : Changement d’avis
Votre oncle s’est un peu renseigné. Il ne souhaite pas avoir de téléviseur dont le prix est inférieur à 2000€ (il doute de la qualité) mais ne peut investir plus que 6000€.

Retrouvez tous les téléviseurs plasma dont le prix est compris entre 4000 et 6000 euros et dont la marque est Samsung. Nommez cette requête R-budget2.

Etape 2 : Les requêtes multitables

Cas 3 : Cas SASSIN
Le PDG de l’entreprise SASSIN souhaite faire un bilan du travail de ses commerciaux. Pour cela, il a besoin d’un certain nombre d’informations. Il vous demande de lui donner sous forme de requête (mode création) :
1. la liste des commerciaux ayant été embauchés entre le 01/01/1985 et 31/12/1990. Elle sera nommée « R_Liste_Date ». Dans chaque requête, vous indiquerez la date d’embauche, le nom du commercial, son prénom, et sa ville.

2. la liste, pour chaque commercial, de ses clients. Pour cette requête, vous utiliserez les tables T_Clients et T_Code_Postal. Vous indiquerez le nom du commercial, le nom du client et son code postal. Ces requêtes seront nommées R_Clients_Commercial où à la place de commercial vous indiquerez le nom du commercial considéré.
3. la liste des clients localisés à Evry. Pour cela, vous procéderez en deux temps :

a) il vous est demandé de faire une requête à partir des tables T_Clients et T_Code_Postal. Les champs à considérer sont : Nom_Client, Code_Postal, Ville, Num_Commerciaux. Cette requête sera nommée R_Clients.

b) il vous est demandé de faire une requête à partir des tables R_Clients et T_Commerciaux. Les champs à considérer sont : Nom_Client, Code_Postal, Ville, Nom_Commerciaux. Cette requête sera nommée R_Clients_Evry.

4. la liste des commerciaux (en y indiquant leur nom et prénom) ainsi que le montant du chiffre d’affaires réalisé. Cette requête sera nommée « R_Liste_CA.

5. de faire apparaître, sur une autre requête nommée R_Liste_CA_Commission, le montant de la commission de chaque commercial. Ces derniers auront quelque soit le chiffre d’affaires réalisé 5% de commission.

Cas 4 : Cas Des Habits pour tous
M. Tartenpion souhaiterait exploiter la base de données que vous avez construite pour lui. Il vous demande de lui fournir des requêtes (mode création) lui indiquant :
1. quels sont les produits dont le nombre d’unités vendues est supérieur à 100. Dans cette requête vous sélectionnerez les champs Nom_Produit, Prix_Unitaire, Nombre_D’unités_Vendues. Vous nommerez cette requête R_Quantité>100.

2. quels sont les produits ayant bénéficié d’une remise de 10% ou 15%. Dans cette requête vous sélectionnerez les champs Réf_Produit, Nom_Produit, Taux_Remise. Vous nommerez cette requête R_Remise10%ou15%.

3. quelle est la valeur de son stock après avoir effectué les ventes. Pour cela : 
a) il vous demande de créer une requête récapitulant les données suivantes : Réf_Produit, Nom_Produit, Prix_Unitaire, Nombre_Unité_Stock, Nombre_D’unités_Vendues. Vous nommerez cette requête R_Recapitulatif_Ventes.
b) Il vous demande d’ajouter un champ calculé Nouveau_Stock égal à la différence entre Nombre_Unité_Stock et Nombre_D’unités_Vendues ainsi que de calculer sa valeur pour chaque produit. Vous nommerez cette requête R_Nouveau_Stock.
Etape 3 : Les requêtes sans filet

Cas 5 : Les élèves du lycée francois truffaut
Le service chargé des élèves du Lycée François Truffaut vous demande de lui communiquer : 
1. la liste des élèves ayant comme LV1 Anglais et LV2 Espagnol. Vous indiquerez les nom et prénom des élèves, leur classe, la LV1 et la LV2.

2. la liste des élèves nés en 1990. Vous indiquerez les nom et prénom des élèves, leur date de naissance et leur classe.

3. la liste des élèves de 1STG2 et 1STG3. Vous indiquerez les nom et prénom des élèves, leur classe et leur spécialité.

Cas 6 : La societe « Livre emoi »
1. Votre responsable vous demande de retrouver :
2. les fascicules dont le prix est inférieur à 14€. Vous indiquerez les champs suivants Ref_Livre, Matiere_Livre, Auteur_Livre, Prix_Livres,

3. la valeur de la commande du lycée François Truffaut pour chaque fascicule.
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